ПРИЈАВНИ ОБРАЗАЦ

За финансирање бизниса из Предузетничког фонда за младе 
Попуњава апликант
	1. ОСНОВНИ ПОДАЦИ О ПОДНОСИОЦУ ЗАХТЈЕВА

	Име и презиме
	

	Датум рођења
	

	Адреса становања 
	

	Општина становања
	

	Контакт телефон / e-mail адреса
	

	Занимање/степен стручне спреме
	

	Датум пријаве на евиденцију Завода за запошљавање РС Биро Теслић
	

	Радно искуство (трајање и врста)
	

	Радни стаж (пријављен)
	

	Да ли сте се до сада бавили самосталном дјелатношћу и којом?
	

	Ако радите у тиму, наведите чланове тог тима и њихове контакте (е-маил, број телефона).
	


	                   2. САЖЕТАК БИЗНИС ПЛАНА

	Назив бизнис плана
	

	У којем сектору ће Ваш бизнис дјеловати?
	


	Циљ бизнис плана
	

	Локација
	

	Број запослених у периоду имплементације Пројекта
	

	Предрачунска вриједност инвестиције -  укупна вриједност улагања у oсновна и обртна средства
	

	Извори финансирања:
1) властита средства
2) туђа средства
	

	3. МЕНАЏМЕНТ

	Да ли ћете основати бизнис сами или ћете радити с тимом?


	

	У којем сектору ће Ваш бизнис дјеловати? Ако имате чланове тима, наведите њихову стручност, искуство, квалификације и године старости.
	


	Које вјештине и знања недостају члановима менаџментског тима и на који начин ће их стећи?
	

	Објасните на који начин ћете учинити бизнис успјешним. Постоји ли потреба за запошљавањем стручњака из области у којој ће се реализовати бизнис како би Ваш бизнис учинили успјешним?
	

	Наведите правни облик организације будућег пословања (нпр. друштво с ограниченом одговорношћу, самостална занатска радња итд.; наведите разлоге за овакво опредјељење и оквирне трошкове регистрације).
	

	Које дозволе или одобрења требате и како ћете их добити?
	

	4. ПРОИЗВОД/УСЛУГА

	Карактеристике производа / услуге (функција, квалитет, изглед, величина, итд.)


	

	Како ћете произвести своје производе / услуге?
	

	Гдје ће бити смјештена Ваша производња/гдје ћете пружати Ваше услуге?

	

	Које сировине / материјали су Вам потребни и како ћете их набавити?
	

	5. АНАЛИЗА ТРЖИШТА

	Начин истраживања тржишта (описати предузете активности)
	

	Ко су Ваши купци – циљно тржиште (њихова доб, гдје живе, колико зарађују, шта желе, требају, зашто ће купити Ваш производ/услугу)?
	

	Колико потенцијалних купаца имате? (Како бисте ово израчунали, узмите број људи који се налазе на подручју у којем ћете дјеловати и процијените постотак популације који стварно може купити Ваш производ / услугу.)
	

	Који се трендови могу очекивати на том тржишту?
	

	Постоје ли већ слични производи / услуге?

	

	Ако постоје, зашто је Ваш производ / услуга бољи од сличних производа на тржишту?
	

	Шта Ваш производ / услугу чини иновативним?
	

	Како ћете осигурати да људи купе Ваш производ / услугу умјесто других сличних производа?
	

	Ко су ваши главни конкуренти на тржишту?
	

	Које су ваше кључне предности у односу на конкурентске производе или услуге?
	


	6 ЦИЈЕНЕ, ДИСТРИБУЦИЈА И ПРОМОЦИЈА ВАШИХ ПРОИЗВОДА ИЛИ УСЛУГА

	Објасните како ћете формирати цијене ваших производа или услуга?
	

	Колику цијену ваших производа или услуга очекујете?
	

	Да ли сте се распитали за цијене истих или сличних производа или услуга код ваше конкуренције?
	

	На који начин ћете вршити дистрибуцију ваших производа или пружања услуга?
	

	Да ли планирате промоцију (рекламирање) ваших производа или услуга? Уколико је одговор позитиван наведите начине на које ћете то вршити?
	

	7. ФАКТОРИ УСПЈЕХА И РИЗИКА - SWOT АНАЛИЗА

	Предности.

	Слабости:

	Прилике:

	Опасности:

	8. ИНВЕСТИЦИОНИ И ФИНАНСИЈСКИ ПЛАН


	ИНВЕСТИЦИОНИ ПЛАН

	ИНВЕСТИЦИОНЕ ПОТРЕБЕ
	ИЗНОС КМ
	Извори финансирања (властита, туђа)

	1. Стална средства:
	
	

	· Машине
	
	

	· Опрема
	
	

	· Намјештај
	
	

	· Возила
	
	

	· Земља
	
	

	· Зграде 
	
	

	2. Трошкови припреме:
	
	

	· Дозволе
	
	

	· Регистрацијске накнаде
	
	

	· Други припремни трошкови (навести)


	
	

	3. Обртни капитал
	
	

	Укупно потребна средства за  покретање дјелатности
	
	

	Финансијски план 

	ПРОДАЈА 

Наведите производе и услуге које ћете производити/пружити (годишње)

	Врста производа/услуге
	Цијена
	Количина
	Цијена x количина

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Укупно продаја
	
	
	

	ТРОШКОВИ ПРОДАЈЕ

Наведите директне трошкове продаје за горе наведене производе/услуге

	Назив
	Трошкови укупно (годишње)

	Материјали:

-

-

-

-
	

	Енергија или други директни трошкови ( закуп, комуналије,маркетинг, дистрибуција)

	

	Плате и доприноси

Број радника:
	

	Трошкови укупно
	

	Укупна маржа
	


	Буџет утрошка средстава која се траже из Фонда

	Бр.
	 Буџетска ставка
	Јединица 
	Број јединица 
	Јединична цијена (КМ)
	Укупно (КМ)

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	Временски распоред активности

	Активност
	Период имплементације

(мјесеци)

	
	1/2
	3/4
	5/6
	7/8
	9/10
	11/12

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	ДАТУМ: 
	ПОДНОСИЛАЦ ЗАХТЈЕВА

	
	

	
	______________________________


Ја _______________________________, ЈМБГ __________________________, адреса ______________________,
са пребивалиштем  у Теслићу, под пуном материјалном и кривичном одговорношћу дајем 

И З Ј А В У

Да нисам осуђивана за кривична дјела против привреде и кривична дијела против имовине прописана у важећем кривичном законодавству Босне и Херцеговине, те се обавезујем да ћу неопходна увјерења издата од стране надлежних органа благовремено доставити прије потписивања уговора о додјели средстава уколико моја пословна идеја буде подржана.








Изјаву дао







___________________________________

Теслић, ____________2018. Године

Потребна документација уз пријаву:

· биографија;
· копија личне карте;
· копија пријаве о пребивалишту (не старија од 6 мјесеци);

· изјава да апликант није осуђиван за кривична дјела против привреде и кривична дјела против имовине (саставни дио обрасца пријаве, а потврду издату од стране надлежног органа доставиће апликанти чији бизниси буду подржани из Фонда, а прије потписивања уговора о додјели средстава);
· потврду да су евидентирани на Заводу за запошљавање, Биро Теслић.
3

